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“.. Ah, se potessi averla…”  

Per molti è un sogno però è anche vero che alcune attività, comportamenti e accorgimenti 

possono veicolare l’Agente singolo o il Titolare di agenzia, verso un traguardo davvero 

interessante: produrre con continuità, vero segreto per diventare professionalmente 

benestanti. Il webinar introdurrà alle logiche operative necessarie (e spesso sottovalutate) a 

rendere la propria attività il meno possibile soggetta all’andamento del mercato. 

Ps: Non insegneremo alcun trucco, solo metodologie funzionanti. 

 

 

 

 



 

 

 

 

Gli argomenti: 

a) Sequenza Operativa Standard 

b) Fasi di produzione e ciclo  produttivo 

c) € = %Con. x [(n° R.U.x $Com.) / (-$ Temp + -Cos)] 

d) R.E. is a number game! 

e) Approccio  al Conversion Rate 

f) Risorse umane (solo per manager) 

g) Chiudere di più 

h) Condivisione e tecnologia 

i) Il Timing efficace 

j) Quella sporca dozzina (secondo noi) 


